
 

 

  
 

 

 )با نگرش بازار ایران( کارگاه عملیات جنگ روانی با مشتریان و رقبا

 
 

یابی به آن بسیار مشکل است. پیروزی در جنگ های تجارتی ثبات که دستای بیمغز مشتریان، منطقه نبرد است. منطقه

 .به استراتژی های خاص نیازمند است. رمز موفقیت، یافتن نقطه ضعف رقیب و حمله به آن منطقه است
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