
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 سرفصل های دوره  وصول مطالبات

 

 هدف اساسی و مشترک تمام كار و كسب ها. 

 چرخه موفقیت كار و كسب. 

 وصول مطالبات چه هست و چه نیست؟ 

 .انواع مطالبات سازمانها 

 تعریف وصول مطالبات. 

  مدیریت وصول مطالبات. 

 . مسئولیتهای یک سازمان 

 اهمیت ساید مالی در تحلیل كار وكسب . 

 . شم مالی 

  . مرز حسابداری و مالی 

 . محاسبه ارزش بازار 

 . آمیخته بازاریابی در وصول مطالبات 

 .عوامل ایجاد مطالبات معوق 

 



 

 

 . اعتبار سنجی 

 .انواع شركتها در وصول مطالبات 

 .جنبه های یک سیستم 

 . دوره وصول مطالبات 

  .دیجی فروش 

 . سامانه ها 

  سیستم وصول مطالبات. 

 .سیستمهای یکپارچه 

 . مدلهای  اعتبار سنجی 

 مزایای فروش مویرگی در وصول مطالبات 

  وصول مطالبات و  پروژه. 
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