
 

تقویم آموزشی1403

تعداد جلساتطول دورهشهریه (تومان)روز های برگزاریتاریخ شروعنام مدرسنام دوره

سال نو با مهارت های نو در
بازاریابی و فروش

دوشنبه الی چهارشنبه از افطار03-12-2  پرویز درگی
تا 2 بامداد

3 جلسه24 ساعت22000000

دوره جامع مهندسی فروش
1403

6 جلسه24 ساعت20000000دوشنبه ها ساعت 16 تا 1020-02-3  پرویز درگی

ارتقابرند و افزایش فروش با
مدیریت تجربه مشتری

1 جلسه5 ساعت4500000جمعه ساعت 9:00 الی 2114:00-02-3  پرویز درگی

اصول و مبانی مدیریت انبار با
رویکرد مکانیزاسیون

2 جلسه16 ساعت9000000پنج شنبه و جمعه (9 الی 17)27-02-3  دکتر علی اکبر نجار

سلسه سمینارهای یافته های
مدیریت (تخفیف 30 میلیونی

برای پکیج)

  پرویز درگی - بهزاد
ابوالعلایی - دکتر مرتضی

عمادزاده - دکتر علی صاحبی

چهارشنبه و پنج شنبه و جمعه3-05-03
(9 الی 16)

6 جلسه48 ساعت72000000

کارگاه بازاریابی و فروش تلفنی
کد 120

3 جلسه12 ساعت5800000شنبه ها ساعت 15 تا 1219-05-3  دکتر رضا اکبری اصل

1 جلسه2 ساعت250000یکشنبه 19 الی 2621-06-3  دکتر مسعود نصرت آبادیوبینار نورولیدرشیب

سمینار 20 نکته روانشناسی
ارتباط با مشتری

1 جلسه5 ساعت5000000پنج ساعت 9:00 الی 0514:00-07-3  پرویز درگی



سمینار چگونگی و پیاده سازی
وصول مطالبات

1 جلسه8 ساعت5800000سه شنبه ساعت 9 تا 1017-07-3  هنگامه عسگری

سمینار 20 نکته افزایش
ماندگاری سرمایه های

انسانی(کارکنان) و سرمایه های
بازار(مشتریان)

1 جلسه5 ساعت5000000پنج ساعت 9:00 الی 1719:00-08-3  پرویز درگی

سمینار بینش و راهکارهای
ارتقاءسطح بهره وری

1 جلسه8 ساعت12000000چهارشنبه ساعت 9 تا 2117-09-3  دکتر محمد علی محمدی

سلسه سمینارهای یافته های
مدیریت (سری دوم)

  پرویز درگی - بهزاد
ابوالعلایی - دکتر مرتضی

عمادزاده - دکتر علی صاحبی

6 جلسه48 ساعت72000000نیمه دوم آبان و آذر3-09-21

سمینار تحول در مدیریت
سرمایه های انسانی از دهه چهل

تا هشتاد

1 جلسه8 ساعت12000000پنج شنبه (9 الی 17)22-09-3  بهزاد ابوالعلایی

سمینار رهبری کار و کسب در
عمل

1 جلسه8 ساعت12000000جمعه ساعت 9:00 الی 2317:00-09-3  دکتراحمدرضا نخجوانی

تورآموزشی اقتصادرفتاری و
استراتژی سلامت

1 جلسه8 ساعت8500000پنج شنبه (9 الی 17)05-10-3  پرویز درگی

20 جلسه8 ساعت12000000چهارشنبه ساعت 9 تا 1217-10-3  دکتر علی صاحبیسمینار مدیر در نقش کوچ

سمینار توسعه و بینش اقتصاد
مدیران

20 جلسه8 ساعت12000000پنج شنبه ساعت 9 تا 1317-10-3  دکتر مرتضی عمادزاده

سمینار پیوند استراتژی و
بازاریابی

1 جلسه8 ساعت12000000جمعه ساعت 9:00 الی 1417:00-10-3  پرویز درگی



سمینار سرپرستان وظایف
ومسئولیت ها

پنج شنبه وجمعه ساعت 259:00-11-3  پرویز درگی
الی17

2 جلسه16 ساعت8500000

سمینار انبار گردانی و موجودی
انبار

پنج شنبه وجمعه ساعت 259:00-11-3  دکتر علی اکبر نجار
الی17

2 جلسه16 ساعت7500000

سمینار از دیوار مخالفت تا قله
موافقت

1 جلسه4 ساعت1250000پنج شنبه ساعت 9 تا 0213-12-3  کاوه عظیمی

سمینار بازگشت پول از
بازار(اعتبار سنجی و وصول

مطالبات)

1 جلسه8 ساعت7500000پنج شنبه ساعت 9 تا 0217-12-3  هنگامه عسگری

سمینار پیش بینی های اقتصادی
پرویز درگی معلم بازاریابی در

سال 1404

2 جلسه16 ساعت18450000افطار تا 2 بامداد06-01-4  پرویز درگی

دوره جامع کارشناس فروش
(فروشنده حرفه ای)

  پرویز درگی - دکتر رضا
اکبری اصل - کاوه عظیمی -

هنگامه عسگری

15 جلسه60 ساعت27430000چهارشنبه ساعت 15 تا 4-02-0919

سمینار 20 اصل اساسی برای
متقاعدسازی از طرف مقابل در

کار و کسب

2 جلسه8 ساعت7500000پنج شنبه ساعت 9 تا 2417-02-4  پرویز درگی

مدیریت فروش از نگاه پرویز
درگی معلم بازاریابی

10 جلسه40 ساعت56300000شنبه ها ساعت 15 الی 2819-02-4  پرویز درگی
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