
 

تقویم آموزشی 1405

تعداد جلساتطول دورهشهریه (تومان)روز های برگزاریتاریخ شروعنام مدرسنام دوره

گره‌گشایی از فروش در شرایط
بحران

1 جلسه4 ساعت5750000جـمـعـه20-06-5  پرویز درگی

بازاریابی و فروش تلفنی
(حضوری و آنلاین)

4 جلسه16 ساعت4950000شنبه ساعت15 تا 1819-07-5  دکتر رضا اکبری اصل

رمز و رازهای هوش مصنوعی
در کاروکسب

4 جلسه16 ساعت4950000یکشنبه ها 15 الی 0319-08-5  شاهین میرزایی

4 جلسه16 ساعت4950000دوشنبه ها 15 تا 0419-08-5  زهره مستوفی فرهنر مذاکره در شرایط بحران

20 جلسه80 ساعت650000000شنبه ها 15 الی 0419-09-5  پرویز درگیمدیریت استراتژیک

دوره جامع کارشناس فروش
(فروشنده حرفه ای)

  پرویز درگی - دکتر رضا
اکبری اصل - هنگامه عسگری

- دکتر فریز طاهری کیا

15 جلسه60 ساعت33200000چهارشنبه ها_ 15 الی 5-09-0419
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