
 

تقویم آموزشی 1404

تعداد جلساتطول دورهشهریه (تومان)روز های برگزاریتاریخ شروعنام مدرسنام دوره

سمینار پیش بینی های اقتصادی
پرویز درگی معلم بازاریابی در

سال 1404

2 جلسه16 ساعت18450000افطار تا 2 بامداد06-01-4  پرویز درگی

سمینار 20 اصل اساسی برای
متقاعدسازی از طرف مقابل در

کار و کسب

2 جلسه8 ساعت7500000پنج شنبه ساعت 9 تا 2417-02-4  پرویز درگی

1 جلسه5 ساعت5000000پنج شنبه ساعت 9 تا 0513-04-4  دکتر بهزاد بهروز نیریهشدارهای مالیاتی

تحقیقات بازار برای شناخت و
جذب مشتری

دوشنبه ها ساعت 15:00 الی06-05-4  معصومه احمدی فخر
19:00

5 جلسه20 ساعت4800000

سمینار مدیریت منابع انسانی
برای مدیران غیر منابع انسانی

1 جلسه8 ساعت8800000پنج شنبه ساعت 9 تا 3017-05-4  دکتر حسین صفرزاده

سمینار مدیریت بازاریابی برای
مدیران غیر بازاریابی

1 جلسه8 ساعت8800000جمعه ساعت 9:00 الی 1517:00-06-4  پرویز درگی

دوره جامع کارشناس فروش
(فروشنده حرفه ای)

  پرویز درگی - دکتر رضا
اکبری اصل - کاوه عظیمی -

هنگامه عسگری

15 جلسه60 ساعت27430000چهارشنبه ساعت 15 تا 4-06-2719



1 جلسه8 ساعت8850000جمعه ساعت 9:00 الی 2817:00-06-4  پرویز درگیسمینار هوش کاسبی
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